
viola una patent, tampoc no el 
podríem portar a judici perquè 
els costos serien molt elevats i 
el risc de perdre, alt, ja que som 
una empresa petita», explica 
Jordi Guerrero, soci i director 
d’Operacions i R+D de Genaker 
(firma que desenvolupa tecnolo-
gia per a mòbils). En aquest cas, 
els emprenedors han optat per 
un registre notarial, una via que 
Adelaida Ponti veu arriscada. 
«No dóna cap dret d’exclusiva; 
és una simple prova de l’autoria 
del document», diu. 

Altres emprenedors, com 
ara el cas d’Inspecta, han renun-
ciant a registrar la patent per-
què la seva base de negoci és 
el programari. «T’obliga a fer 
públic justament el que vols 
protegir. El nostre coneixement 
està codificat en el programa-
ri i, si per registrar la patent, 
l’hem de fer públic...», diu Joan 
Carles Martínez, director exe-
cutiu d’aquesta firma que aplica 
la visió artificial en la selecció 
dels taps de suro.

Però, tot i que els obsta-
cles semblen evidents, el cert 
és que els experts afegeixen un 
darrer punt al dilema. «Si ens 
comparem amb altres països, 
aquí hi ha molt poca cultura del 
que representa la patent», diu 
Ponti. u
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...ve de la pàgina anterior

DIMARTS PASSAT va ser 
presentat el llibre Catalunya, 
reptes ètics, editat per Proa 
amb l’impuls de la Fundació 
Trias Fargas i l’Institut d’Estu-
dis Ilerdencs. En la introducció 
d’aquest recull de treballs rela-
cionats amb el repte de l’ètica 
al nostre país, Àngel Castiñeira 
parla del perill de consolidar un 
país líquid: «Alguns pensadors, 
escriu Castiñeira, com Zygmund 
Bauman, creuen que la nostra 
cultura i els nostres països cor-
ren el risc de lliscar cap a una 
condició líquida, de levitat, en 
què les coses pateixen un con-
tinu canvi quan se les sotmet 
a tensió. La Catalunya líquida, 
la dels rellotges tous de Dalí, 
podria ser la metàfora d’una 
etapa present inestable, amorfa, 
banal, indiferent, desintegrada, 
descompromesa, precària. Si no 
ens conformem amb un país 
en estat de liqüefacció, si no 
podem aplaudir la nostra indi-
ferència davant tanta fluïdesa, 
dissolució i instantaneïtat, cal 
començar tornant a fer una apo-
logia de la Catalunya sòlida, 
densa, sostenible [...]. Creiem 
que això implica una tasca de 
construcció de referents».

Catalunya necessita aquesta 
reconstrucció dels referents. En 
la mateixa presentació, el teòleg 
Francesc Torralba va parlar de 
la necessitat que tota nació té 
de valorar els seus referents 

de carn i ossos. De valorar-
los i de venerar-los. Parlava 
d’aquella mena de referents que 
estan disposats a cedir terreny 
personal a favor d’un tot més 
gran en què la comunitat és 
més important que l’individu. 
Va parlar de Joan Coromines, 
de mossèn Cinto Verdaguer. 
Referents de totes menes que 
ens ajuden a comprendre que 
sí que hi ha valors sòlids sobre 
els quals construir una comuni-
tat nacional en marxa, sobretot 
quan aquesta no disposa de les 
eines d’Estat que permetrien un 

treball constant en aquest camp. 
De fet, es va dir que Catalunya, 
en la mesura que és un país que 
encara malda per la normali-
tat, té la sobrenecessitat d’assu-
mir aquests reptes, de generar 
aquests referents, de denunciar 
la banalitat com a eina dissol-
vent de la nació i, per tant, de 
l’esperit cívic de tots nosaltres.

Tot plegat ens acosta a la 
política. Perquè la Catalunya 
líquida genera també una polí-
tica líquida, en la qual les idees 
s’acaben i la gestió esdevé 
l’únic terreny de confronta-

ció. Ho veiem actualment en 
el que passa a Barcelona, on 
el debat sobre el tancament o 
no d’una sala de festes, matè-
ria de debat i decisió en una 
comissió administrativa, esde-
vé l’ítem indiscutible del debat 
polític a la ciutat. O en l’àmbit 
nacional, quan la gestió de la 
nostra simbologia comunitària, 
per exemple l’ús del Palau de 
la Generalitat com a fons d’un 
discurs presidencial, es canvia 
per la recepció d’un hospital 
pensant que aquest és més a 
prop dels catalans i les cata-

lanes que no el palau de tots 
nosaltres, que és el de la seu de 
la Presidència del Govern.

El repte que tenim, doncs, 
és fugir d’aquesta proposta de 
Catalunya amorfa que de dife-
rents maneres se’ns va impo-
sant: d’una banda, rebaixant el 
to del debat polític a qüestions 
administratives, molt enllà de la 
definició de les normes comu-
nitàries, de l’arquitectura naci-
onal, de la recerca de respostes 
als reptes polítics plantejats. De 
l’altra, generant referents efí-
mers, menysvalorant allò que de 
constant genera la catalanitat, 
allò que perdura i que serveix 
de referent per a tots nosaltres. 
Atenció: no parlo de referents 
que només impulsin a l’admi-
ració. Parlo de referents que 
impulsin al mimetisme de l’ac-
ció, referents que ens moguin, 
que moguin els nostres esperits 
a actuar per millorar-nos i per 
millorar el nostre entorn.

Em ve al cap aquest anunci 
del Bruce Lee en el qual con-
vida la gent a esdevenir aigua: 
«Be water my friend». Si el país 
opta, de totes les maneres pos-
sibles, per la Catalunya líquida, 
potser allò que alguns esperen, 
ja sabem on acabarem: al forat 
de l’aigüera. I som molts els 
que no ho volem!

DIRECTOR DE LA FUNDACIÓ TRIAS FARGAS 

avives@fundaciotriasfargas.cat

La Catalunya líquida
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de DALÍ, podria ser la metàfora d’una etapa 

present inestable, amorfa, BANAL, indiferent, 

desintegrada, DESCOMPROMESA, precària»

 

«La patent atorga una posició 
negociadora important en les con-
verses amb un fons de capital de 
risc, que pot valorar molt aquest 
aspecte», diu Xavier Jaumejoan, 
del Cidem. Per això, Jaumejoan 
considera que els emprenedors 
han de tenir en compte el cost 
del registre de la patent com una 
inversió de futur que pot obrir 
portes a l’hora de buscar inver-
sors per al projecte. «Aquest fons 
de capital de risc pot considerar 
que, quan arribi el moment de 
desinvertir del projecte, estarà en 
una posició més avantatjosa», hi 
afegeix. 

Aquesta realitat la tenen molt 
en compte els emprenedors i, 
tot i que la majoria afirma que 
la patent no ha estat una condi-
ció necessària a l’hora de sig-
nar, sí que els ha ajudat. «Els 
fons de capital de risc valoren la 
patent com un element de segu-
retat, com una certa garantia a 
la seva inversió», reconeix Jordi 
Guerrero, soci de Genaker. De 
fet, Guerrero admet que, tot i que 
fins ara la firma ha descartat la 
possibilitat de registrar la patent, 

aquest punt podria fer-los canviar 
d’idea. 

Dos dels sectors en què es fa 
més evident aquest valor afegit són 
el farmacèutic i el de biotecnolo-
gia. Aquest darrer és, ara com ara, 
un dels principals nous impulsors 
de l’activitat patentadora. «Entre 
les empreses noves, les que més 
vénen per demanar assessorament i 
iniciar els tràmits són les firmes de 
biotecnologia», confirma Adelaida 
Ponti, de l’oficina de marques i 
patents Ponti. En el cas dels labo-

ratoris, la necessitat també ve de 
la mà dels clients. Això ha passat 
a Infinitec Activos, que actua com 
a proveïdor de nous actius per a la 
indústria dels cosmètics. «Molts 
clients et demanen la patent per 
evitar que després ells puguin tenir 
problemes en la distribució o que 
algú els pugui obligar a retirar el 
producte, cosa que representaria 
un cost molt elevat per a aquestes 
marques», diu el seu fundador, 
Alfons Hidalgo. Infinitec compta 
en el seu accionariat amb la parti-
cipació dels fons de capital de risc 
Innova 31  i Barcelona Emprèn, 
i Hidalgo confirma que el fet de 
tenir patents els va ajudar en les 
negociacions. 

També Armengol Torres, soci 
fundador de Signaletics, reconeix 
aquest avantatge per trobar inver-
sors (la firma compta amb el suport 
de La Caixa), però l’emprenedor 
posa sobre la taula altres punts 
no tan positius a l’hora de buscar 
clients o partners. «Hi ha empreses 
només interessades en el que han 
desenvolupat en els seus propis 
departaments de recerca però no el 
que ve de fora», diu. u

L’empenta del capital de risc
Els fons d’inversió consideren un valor afegit important que els emprenedors tinguin patents

n Més enllà de protegir el 
nou producte a l’hora d’ini-
ciar-ne la comercialització, 
les patents tenen un pes im-
portant en el moment de 
negociar l’entrada de capi-
tal de risc. Alguns empre-
nedors opten pel registre 
pensant en aquesta posició 
d’avantatge. 

B. R.
Barcelona

En els sectors farmacèutic i de biotecnologia, la patent té un alt valor 
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